
微信生态广告投放平台｜招商手册

两大核心能力：全域曝量（腾讯全生态批量曝光）＋精准触达（手机号匹配定向推

送），一套平台覆盖"拉新引流"与"存量唤醒"两条增长路径。

1.平台概述

打通微信、视频号、QQ、腾讯新闻、游戏、浏览器等腾讯全生态，以低单价批量推送

广告，支持年龄、地域、学历、时段等多维度人群筛选，大范围种草品牌、活动、门店

信息，快速提升本地知名度。

1.1能力总览

能力 一句话说明 典型用法

全域曝量 按人群画像定向，向全城目标人

群批量推送广告

新店开业、周年庆、活动推广，

扩大曝光覆盖面

精准触达 导入客户手机号，定向推送至指

定人群的腾讯 APP

唤醒犹豫潜客、流失老客，反复

触达倒逼成交，4S店最适合

2.核心能力一：全域曝量

2.1投放能力

• 投放平台：微信、视频号、QQ、腾讯新闻、游戏、浏览器等腾讯全生态，可按需

求勾选

• 定向支持：年龄、区域、性别、换季地区、学历、婚恋育儿状态、观看设备型号、

投放时段等

• 每日预算：自定义设置，按日控量



2.2投放流程

1. 选择人群定向

2. 设置每日预期推送量

3. 选择要推送的平台

4. 推送广告

2.3功能作用

打通微信、视频号、QQ、腾讯新闻、游戏、浏览器全生态，低单价批量推送广告；支

持年龄、地域、学历、时段等多维度人群筛选；大范围种草品牌、活动、门店信息，快

速提升本地知名度。

2.4适配行业与落地场景

以下行业场景均可用全域曝量实现全城大范围曝光，对照口径为"活动类型 /投放策略 /

预期效果"三段式。

行业 活动类型 投放策略 预期效果

本地餐饮 /烤

肉 /私房菜

新店开业、周年

庆、上新套餐

定向全城 3-10公里

居民投放

周边居民刷到门店优

惠，快速到店囤团购券

少儿教培 /舞

蹈 /编程机构

开业招生活动、

寒暑假班招生、

低价体验课引流

定向周边小区

25-45岁宝妈

提前抢占家长心智，活

动期到店试听量翻倍



房产中介 /新

房售楼处

楼盘开盘、特价

房源活动

投放全城刚需人群 大范围传递户型、优

惠，扩大到访客户基数

汽修 /美容 /

商超零售

店庆、节假日满

减活动

覆盖周边社区居民 低成本替代传单、线下

海报，持续曝光引流

3.核心能力二：精准触达

3.1功能作用

导入客户手机号，合规匹配对应微信账号，定向推送广告至客户所有腾讯 APP；只触达

指定人群，无无效曝光；可反复触达犹豫潜客、流失老客、竞品客户，持续强化品牌印

象，倒逼成交。

3.2适配行业与落地场景

以下行业场景均以"已有客户号码"为前提，对照口径为"目标人群 /推送内容 /成交逻辑"

三段式。

行业 目标人群 推送内容 成交逻辑

财税代办 /记

账公司

咨询未成交企业老

板、新注册企业名

单

汇算清缴、注册

公司优惠广告

对比服务商时频繁刷到

专业服务，打消顾虑提

升成交；名单精准拓新

医美整形 /皮

肤管理

线上咨询、到店体

验未办卡客户

项目折扣、专场

活动

犹豫价格、效果时反复

曝光，唤醒消费意向

4S店 /二手车

行

留过联系方式但未

购车的意向客户

新车优惠、置换

补贴

对比多家车行时持续触

达，优先选择本店



装修设计公司 交房业主、咨询方

案未签约客户

设计案例、装修

补贴

多家比价阶段高频曝

光，提高签单率

招商加盟 留资观望的创业者 扶持政策、盈利

案例

纠结加盟品牌时持续种

草，加速签约

3.3客户直观价值

仅有客户电话就能定向推送，不用加微信；针对犹豫、观望客户反复曝光，持续抢占客

户注意力，大幅提升犹豫客户成交转化。

4.两大能力如何选

建议口径：需要"拉新、铺量、打响知名度"优先全域曝量；已有客户号码、需要"唤醒、

催单、挽回流失"优先精准触达；预算充足可组合使用，先全域曝量扩大基数，再精准触

达收割存量。

业务诉求 推荐能力 原因

新店开业、新品上市、活 全域曝量 面向未知人群广撒网，全城大范围



动造势 曝光

老客唤醒、犹豫客户催

单、竞品客户争夺

精准触达 只触达指定人群，反复曝光强化印

象

预算充足，拉新与存量同

时做

组合使用 先曝量扩大基数，再触达收割转化

5.合规与授权说明

精准触达依赖客户手机号，号码须为广告主合法取得（如客户主动留资、已授权名单），

匹配与推送须符合平台号码包规则及个人信息保护相关要求；对外宣传统一表述为"合法

授权取得、合规匹配"。

6.报价方案

优惠活动：开户费原价 800元，活动期间统一 300元开户；套餐按"单价 ×起提量"一次

性计费。

6.1套餐报价表

模式 开户费（活动

价）

套餐单价 起提量 套餐费用 总成本

精准触达 300元（原价

800元）

0.036元/

次

5万次起

提

1800元 2100元

全域曝量 300元（原价

800元）

0.012元/

次

20万次起

提

2400元 2700元

6.2费用计算说明

• 总成本=开户费（活动价300元）＋套餐费用（单价 ×起提量）

• 精准触达：300＋ 0.036 × 5万 = 2100元

• 全域曝量：300＋ 0.012 × 20万= 2700元

• 按原价开户费 800元计，两档套餐总成本分别为 2600元 / 3200元，活动期各立省

500元。



6.3选型建议

• 预算有限 /首次试水：选精准触达，5万次起提、总成本 2100元，适合已有客户

号码的存量唤醒

• 追求大范围曝光：选全域曝量，20万次起提、总成本 2700元，单次成本仅为精准

触达的 1/3，适合拉新铺量

连云港爱卡科技有限公司


